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ساتیان؛ نخستين همايش آموزش يراق‌آلات 
در و پنجره يوپي‌وي‌سي

اش�اره : س�يزدهم آذرماه، شهر شيراز و برگزاري نخستين همايش آموزش�ي يراق‌آلات در و پنجره دوجداره يوپي‌وي‌سي و آلومينيوم ايران به 
تمام معنا عزم ش�ركت س�اتيان، نماينده انحصاري ش�ركت Roto آلمان را براي ارتقاي هرچه بيش�تر كيفيت و خدمات برتر در صنعت در و 
پنجره ايران نشان داد. بيش از 120 فعال صنعت در و پنجره استان فارس به اين همايش آمده بودند تا از آخرين دستاوردها و خدمات فني و 
آموزشي پيشرفته‌ترين يراق‌آلات عرضه شده توسط شركت ساتيان در ايران آشنا شوند؛ حضور فعالانه و مشاركت برترين‌هاي عرصه توليد 
و مونتاژ در و پنجره يوپي‌وي‌سي و آلومينيوم استان فارس در نخستين همايش آموزشي ساتيان تنها يك گام از گام‌هاي بلندي است كه اين 
شركت خوشنام و پيشرو در عرصه يراق آلات در و پنجره برداشته و به گفته مهندس صدقي‌نسب، مديرعامل ساتيان، قرار است همايش‌‌هاي 
آموزش�ي در ديگر اس�تان‌هاي كش�ور برگزار ش�ود، چرا كه س�اتيان معتقد اس�ت راز كيفيت در و پنجره به آموزش حرفه‌اي تلاشگران عرصه 
توليد و ساخت در و پنجره و البته انتخاب برترين برندها و محصولات مورد استفاده برمي‌گردد. به گزارش پنجره ايرانيان در اين همايش كه 
حتي توليدكنندگان در و پنجره يوپي‌وي‌س�ي و آلومينيوم از ش�هرهاي مختلف استان فارس هم حاضر بودند، ابتدا آقاي مهندس دهقان، رييس 
صنف در و پنجره‌هاي دوجداره ش�يراز در س�خنان كوتاهي تلاش شركت ساتيان و نيز شركت بازرگاني صدر نماينده ساتيان در استان فارس 
را قابل تقدير دانس�ت و اظهار كرد: واقعيت اين اس�ت كه نياز به آموزش و فراگرفتن آخرين مهارت‌ها يك ضرورت اس�ت و فعالان صنعت در 
و پنجره‌هاي دوجداره استان همواره بايد تلاش كنند تا كيفيت محصولات و خدمات خود را افزايش دهند. او همچنين از خدمات و تلاش‌‌هاي 
مدي�ران ش�ركت بازرگاني صدر به دليل برگ�زاري اين همايش تخصصي قدرداني كرد و گفت: واقعيت اين اس�ت كه رقابت در عرصه صنعت 
يك امر پيچيده و پرفراز و نش�يب اس�ت و صنعتي مي‌تواند در ميدان رقابت پايدار و ماندگار بماند كه كيفيت محصولات و خدمات خود را ارتقا 
بخش�د. به گفته اين تلاش�گر پيشكس�وت صنعت در و پنجره اس�تان فارس، كيفيت يك امر اتفاقي نيس�ت و تنها با يك برنامه‌ريزي و تلاش 
سخت به دست خواهد آمد. مهندس دهقان خاطرنشان كرد: محصولات عرضه شده توسط ساتيان يكي از برترين و قديمي‌ترين يراق‌آلاتي 
است كه در اين صنعت همواره تلاش كرده تا تنها بر مبناي كيفيت در محصول و پيشتازي در خدمات رقابت كند و واقعيت اين است كه كيفيت 

يراق‌‌آلات Roto حرف اول را مي‌زند.
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درادام��ه اين همايش آق��اي مهندس مقصودي، مديرعامل ش��ركت بازرگاني صدر 
به عنوان نماينده س��اتيان در اس��تان فارس، ضمن عرض خيرمقدم و تشكر ويژه از 
حاض��ران در اين همايش به ويژه اعض��اي هيات مديره صنف در و پنجره دوجداره 
استان فارس، مسئولان بنياد مسكن انقلاب اسلامي و ديگر فعالان و پيشكسوتان 
و پيش��تازان عرضه كيفيت در صنعت در و پنجره اظهار كرد: تمام تلاش ش��ركت 
بازرگاني صدرا به عنوان نماينده انحصاري شركت ساتيان اين است كه محصولات 
با كيفيت و داراي استاندارد و برند جهاني تقديم فعالان صنعت در و پنجره دوجداره 
كن��د. او تاكي��د كرد: بهره‌‌‌مندي از يراق‌آلات پيش��رفته و اس��تاندارد جهاني نه تنها 
هزينه‌هاي ناش��ي از خدمات پس از نصب را براي شركت‌هاي ساخت و مونتاژ در و 
پنجره كاهش مي‌دهد، بلكه به واس��طه افزايش كيفيت محصولات و خدمات، يك 

روش تبليغي خوب خواهد بود.
مهن��دس مقص��ودي تاكيد كرد: توليد در و پنجره اس��تاندارد با يراق‌آلات باكيفيت، 
ضام��ن بقاي ش��ركت‌ها و توليدكنندگان عزي��ز خواهد بود و ش��ركت Roto كه 
نمايندگي انحصاري آن را شركت ساتيان برعهده دارد، تلاش مي‌كند كه همواره در 

رقابت پيشگام كيفيت و پيشتاز خدمات باشد.

 ساتيان به كيفيت برتر مي‌انديشد
مهن��دس علي‌رضا صدقي‌نس��ب، مديرعامل ش��ركت س��اتيان نماين��ده انحصاري 
ي��راق‌آلات Roto و Hautau وV.H.S در اي��ران در ادامه نخس��تين همايش 
آموزشي يراق‌آلات در و پنجره يوپي‌وي‌سي با استناد به سخنان مطرح شده از سوي 
رييس صنف در و پنجره اس��تان فارس اظهار كرد: اينكه يك نهاد صنفي در استان 
بر كيفيت تاكيد مي‌كند، خيلي مهم اس��ت چرا كه واقعيت اين اس��ت كه در استان 
فارس كيفيت در توليد در و پنجره‌هاي يوپي‌وي‌س��ي به خوبي رعايت نمي‌شود كه 
انتظار مي‌رود س��ازندگان در و پنجره يوپي‌وي‌سي اين استان تلاش كنند نه تنها از 
پروفيل، يراق‌آلات و ورق‌هاي گالوانيزه و ديگر مواد اوليه استاندارد بهره‌ببرند، بلكه 
آم��وزش و يادگيري تازه‌ترين مهارت‌هاي توليد و نصب كه مي‌تواند گام موثري در 

افزايش كيفيت محصولات و خدمات باشد، را جدي‌تر بگيرند.
اين مدير ش��ناخته شده صنعت در و پنجره يوپي‌وي‌س��ي ايران گفت كه ساتيان با 
هدف افزايش كيفيت بيش��تر و خدمات برتر مصمم اس��ت تا در استان‌‌هاي مختلف 
كشور، همايش آموزشي براي فعالان صنعت برگزار كند، كه قرعه نخستين همايش 

به شهر شعر و ادب شيراز افتاد.
مهندس صدقي نس��ب تاكيد كرد: بهترین تبلیغات‌، یکفیت اس��ت و این س��مینارها 
کی قسمت کوچکی است که ممکن است نکات ریزی داشته باشد که شما بتوانید 

محصولات بهتری به مشتری‌ها عرضه کنید.
او خاطرنش��ان كرد: شرکت س��اتیان در س��ال 1384 در فضايي به مساحت 2000 
متر مربع زیربنا راه‌اندازي ش��د و هم اكنون بالغ‌بر 200 هزارس��ت يونيت یراق‌آلات 
در انبار‌هاي س��اتيان موجود است و اين تنوع فوق‌العاده باعث شده كه براي تمامي 
بازش��و‌هاي در و پنجره يراق‌آلات در اختيار فعالان صنع��ت در و پنجره ايران قرار 
گيرد. صدقي‌نسب افزود: ساتيان اين آمادگي را دارد تا آموزش‌هاي عملي را هم در 
كارگاه‌ها و خطوط توليد شركت‌هاي ساخت در و پنجره يوپي‌وي‌سي و هم در محل 
برگزاري كارگاه‌هاي عملي س��اتيان به علاقه‌مندان ارائه دهد و هم اكنون س��ه نفر 

نيروي خبره آموزش ديده مسووليت آموزش ساتيان را برعهده دارند.
به گفته مديرعامل س��اتيان، اكنون اين فرصت در اختيار س��ازندگان و مونتاژكاران 
در و پنجره يوپي‌وي‌س��ي ايران قرار گرفته كه بتوانند به انواع و اقس��ام بازشوهاي 
درخواس��تي پاس��خ مثبت بدهند و يراق‌آلات مورد درخواستي براي انواع بازشوهاي 
مح��وري، آكاردئوني، فولك��س واگني و Tilt first را ب��راي مصارف خاص نظير 

هتل‌ها، بيمارستان‌ها و اتاق‌هاي كودك و ... را از ساتيان بخواهند.
او اف��زود: ديگر جاي هيچ‌گونه نگراني نيس��ت و حتي مي‌توان با افزودن چند قطعه 
بازشوهاي دوحالته را به Tilt first تبديل كرد يا در بازشوهاي هلالي را به راحتي 
نصب كرد و به نياز مشتريان پاسخ شايسته داد. صدقي نسب افزود: شركت ساتيان 
 V.H.S آلمان و Hautau و Roto در حال حاضر نمايندگي رس��مي يراق‌آلات
تركي��ه را بر عهده دارد و ش��ركت V.H.S تركيه نخس��تين ش��ركت توليد كننده 
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يراق‌آلات دوحالته با 14 سال سابقه است و حدود 8 سال است كه ساتيان نمايندگي 
رسمي اين شركت‌ها را با افتخار در اختيار دارند.

مديرعامل س��اتيان با اشاره به برگزاري آموزش‌هاي فشرده كارشناسان اين شركت 
توس��ط متخصصان ش��ركت‌هاي Roto و Hautau اظهار كرد: ساتيان تنها به 
كيفيت برتر و جهاني مي‌انديش��د و مصمم اس��ت تا همگان ب��ر همين اصل تكيه 
كنن��د و نبايد اجازه داد براي به دس��ت آوردن مناف��ع زودگذر صنعت نوپاي پروفيل 
يوپي‌وي‌سي ايران از بين برود چرا كه اين صنعت جزو صنايع پيشرو و داراي اعتبار 

جهاني است.
مهندس تندرس��ت مدير فني ش��ركت Roto آلم��ان در خاورميان��ه در ادامه اين 
هماي��ش به آموزش روش‌هاي نصب يراق‌‌آلات پيش��رفته Roto پرداخت و گفت: 
دفتر مركزي شرکت Roto در شرق آلمان در شهر اشتوتگارت آلمان مستقر است و 
اين شركت در دو بخش توليد يراق آلات درب و پنجره و پنجره‌های سقفی و سولار 
فعالیت میک‌ند و این شرکت در سال 1935 تا به امروز با تکنولوژی‌های برتر دنیا و 
خدمات دهي کامل تمام مشتری‌های خودش را همیاری میک‌ند و برای پروژه‌های 
مختلف راه‌حل‌های مختلفی را پیدا و به مشتری‌ها عرضه میک‌ند، بنابراين اگر شما 
پروژه‌ای داش��ته باش��ید که بخواهید با یراق خاصی کار کنید، می‌توانید با ش��رکت 
س��اتیان هماهنگی کنید تا كارشناسان بخش فني Roto در آلمان براي شما يراق 

را تولید و عرضه كنند چرا كه با روتو همه كار شدنی است و كار نشد ندارد.
وي خاطرنش��ان كرد كه ش��ركت Roto در س��ال 1935 در يك كارگاه كوچك 
راه‌اندازي ش��د و اولويت يراق‌آلات پنجره‌هاي دوحالته را در جهان در س��ه مرحله 
تولي��د كرد كه تا كنون هم اين يراق‌آلات كار مي‌كن��د كه نمونه آن را مي‌توان در 

ايستگاه راه‌آهن تهران مشاهده كرد.
مهندس تندرس��ت افزود: روتو در سال 1968 نخستين پنجره سقف شيرواني جهان 
را به بازار عرضه كرد كه يك نوآوري در دنيا محسوب مي‌شود، چون در كشورهاي 
اروپاي��ي زمين و خانه گران اس��ت و حتي از زيرش��يرواني‌ها هم اس��تفاده مطلوب 

مي‌شود و ضرورت نصب پنجره جدي است.
مدير بخش خاورميانه و آس��ياي ميانه شركت روتو با اشاره به درخشش Roto در 
سطح جهاني از حيث كيفيت و خدمات محصولات خود اعلام كرد: در حال حاضر 

اين ش��ركت يكي از توليدكنندگان مطرح جهان اس��ت كه همواره مورد تحس��ين 
جهاني قرار گرفته و در سال 2010 به عنوان واحد توليدي نمونه در آلمان، در سال 
2011 به عنوان بهترين كارفرما و در سال 2012 به عنوان مشتري‌مدارترين شركت 

آلمان برگزيده شد.
او افزود:ه��م اكن��ون Roto داراي 13 كارخانه توليد ي��راق‌آلات در و پنجره ، 31 
دفتر، 27 انبار و 45 نمايندگي رس��مي در كش��ورهاي مختلف جهان اس��ت كه جا 
 Roto دارد صادقانه اعلام كنم ش��ركت س��اتيان يكي از برترين نمايندگان رسمي
در جهان محس��وب مي‌شود كه با مديريت آقاي صدقي‌نسب موفق شده‌ايم رضايت 
مش��تريان در ايران را همواره با خود داش��ته باش��يم. به گفته اين مقام مسوول هم 
اكنون 4371 نفر در Roto مش��غول فعاليت هس��تند و سال گذشته ميزان فروش 
 Roto 700 ميلي��ون ي��ورو برآورد ش��د كه ب��ه جرات مي‌توان گف��ت كه Roto

بيشترين فروش يراق‌آلات دوحالته دنيا را در اختيار دارد.
مهندس تندرس��ت با اش��اره به اهميت فوق العاده Roto براي كيفيت محصولات 
خود اظهار كرد: به همين دليل تمامي محصولات توسط واحد كنترل كيفيت، تست 
 Roto فني مي‌ش��ود و در س��ال 1996 يك مركز تخصصي تست فني در كارخانه
در مس��احت 1400 مترمربع و با س��رمايه‌گذاري 3 ميليون و 500 هزار مارك آلمان 

راه‌اندازي شد كه تمامي تست‌هاي تخصصی در و پنجره را انجام مي‌دهد.
او افزود: اين تست‌ها شامل تست ضد سرقت و تست باد و باران، تست زنگ‌زدگی 
و تس��ت کارایی یراق مي‌شود و تمامي اين تست‌ها براساس استاندارد DIN آلمان 
انج��ام مي‌گيرد بعد از موسس��ه اس��تاندارد و كيفيت روزنهايم آلم��ان، واحد كنترل 
كيفيت Roto هم به واس��طه استقلال عمل مي‌تواند گواهي كيفيت در و پنجره‌ها 

را به مشتريان خود ارائه كند.

 چرايي تاسيس مركز آموزش در ايران؟
مدي��ر بخش خاورميانه و آس��ياي ميانه ش��ركت Roto ه��دف از راه‌اندازي مركز 
تخصص��ي آموزش نصب ي��راق‌آلات در ايران را ارتقاي كيفي��ت توليد و نصب در 
و پنجره‌هاي يوپي‌وي‌س��ي در ايران اعلام و تاكيد كرد: آموزش‌هاي ارائه ش��ده در 
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مركز آموزش ساتيان، هماهنگ و در كلاس دوره‌هاي آموزشي Roto آلمان بوده، 
همانطور كه كيفيت يراق‌آلات روتو كه توسط ساتيان عرضه مي‌شود، همان كيفيت 

Roto آلمان است.
مهندس تندرست خطاب به حاضران در همايش گفت: شما وقتي از Roto استفاده 
مي‌كني��د يعني از آخرين تكنولوژي روز دنيا بهره مي‌بريد و كيفيت محصول ش��ما 
تضمين ش��ده اس��ت و جدي گرفتن آموزش‌هاي نصب يراق‌آلات هم شرط كافي 

براي تضمين 100 درصدي كيفيت محصول و خدمات شما خواهد بود.
او با اش��اره به برگزاري دوره‌هاي آموزش��ي نصب يراق‌آلات توسط شركت ساتيان 
در چه��ار مرحل��ه، اعلام كرد: 3 نفر كه از آخرين دانش و مهارت‌هاي روز ش��ركت 
Roto بهره‌مند هستند، مسووليت آموزش دوره‌هاي ساتيان را در يك فضاي كاملا 
حرفه‌اي برعهده دارند و پس از پايان هر دوره از چهار دوره مقدماتي تا پيشرفته، به 

افراد شركت كننده گواهي قبولي داده خواهد شد.
اين كارشناس جهاني صنعت در و پنجره يوپي‌وي‌سي در ادامه تاكيد كرد: فراموش 
نكنيد كه امروزه بحث امنيت در و پنجره‌هاي يوپي‌وي‌س��ي بسيار مهم است و اين 
امنيت به چند عامل از جمله پروفيل با كيفيت، ورق‌هاي گالوانيزه اس��تاندارد، شيشه 
ايمن و البته يراق‌آلات داراي اس��تاندارد جهاني بس��تگي دارد و مهم‌تر اينكه در و 

پنجره با چه كيفيت و استانداردي توليد و نصب شده باشد.
ب��ه گزارش پنج��ره ايرانيان در ادامه اين همايش آموزش��ي، مهندس تندرس��ت و 
مهندس سيمين‌پور وارد مباحث فني و تخصصي آموزش نصب يراق‌آلات تك‌حالته، 
دوحالت��ه و TILT FIRST و نيز نصب يراق‌آلات فولكس واگني ش��دند و نكات 

فني لازم را به حاضران آموزش دادند.
مهندس س��يمين‌پور كارشناس فني ساتيان اظهار کرد: شركت Roto براي تمامي 
بازش��وها و تمام��ي نيازهاي بازار، يراق‌آلات مناس��ب در اختي��ار فعالان صنعت در 
و پنج��ره اي��ران و جهان ق��رار مي‌دهد و اهمي��ت فوق‌العاده‌اي ب��راي امنيت در و 
پنجره‌ه��اي قائل اس��ت. او ابراز اميدواري كرد تا دوره‌هاي تخصصي آموزش��ي در 

صنعت در و پنجره يوپي‌وي‌سي ايران جدي‌تر گرفته شود و ساتيان همواره اين 

آمادگي را دارد تا آخرين آموزش‌ها و مهارت‌ها را به شركت‌هاي علاقه‌مند و فعالان 
اين صنعت ارائه كند.

مدرس��ان اين دوره آموزشي س��اتيان عنوان كردند كه در شركت Roto، برای هر 
پروفیل زبانه خاص آن س��اخته شده چون پروفیل‌ها مقطع آنها فرق می کند و برای 
اینکه پنجره که قفل می‌ش��ود دقیقا روی هم قرار بگیرد و فضای خالی بین لنگه و 

چارچوب نباشد این اقدامات انجام گرفته است.
آنه��ا توضيح دادند كه ی��راق‌آلات Roto کی یراق ماژولار و داراي قابليت انعطاف 
پذيري اس��ت وب��ه راحتي مي‌توان آنها را از حالت تك‌حالته ب��ه دوحالته تغيير داد و 
امني��ت در و پنجره‌ه��ا را افزايش داد. آنها تاكيد كردن��د: Roto براي ابعاد مختلف 
در و پنج��ره و مص��ارف گوناگون يراق‌آلات پيش��رفته در اختي��ار دارد و خبر خوش 
اينكه در س��ال 2014 تازه‌ترين س��ت يراق‌آلات Roto همزمان با ديگر كش��ورها 
وارد بازار ايران خواهد ش��د. آنها از فع��الان و تلاش‌گران عرصه توليد و نصب در و 
پنجره‌هاي يوپي‌وي‌سي خواستند تا براي بهره‌مندي از آخرين يراق‌آلات روز جهان، 

حتما آموزش‌هاي تخصصي را جدي بگيرند.
در ادامه آقای مهندس س��یمین پور نصب یراق آلات فولکس واگنی Hautau را 

آموزش دادند.
 در پايان اين همايش يك‌روزه آقاي صدقي‌نسب مديرعامل ساتيان با اشاره به تنوع 
بسيار بالاي يراق‌آلات در انبارهاي ساتيان از حاضران خواست كه به هنگام سفارش 
يراق‌آلات دوحالته، حتما نوع پروفيل مصرفي هم اعلام ش��ود تا يراق‌آلات متناسب 

با نوع پروفيل براي آنها تهيه و ارسال شود.
او تاكي��د ك��رد: آم��وزش به عنوان ي��ك مزيت برت��ر در عرصه رقابت در س��اتيان 
تعطيل‌بردار نيس��ت و دوره‌هاي آموزش��ي اس��تاني س��اتيان به نمايندگي از شركت  
Rotoادامه خواهد داش��ت. او گف��ت: هرچند اين دوره آموزش��ي ويژه در و پنجره 
يوپي‌وي‌سي بود، اما س��اتيان در حال برنامه‌ريزي براي برگزاري دوره‌هاي آموزشي 

ويژه نصب يراق‌آلات در و پنجره‌هاي آلومينيومي است.


